
 

 

 
 
 
 
 
 
 
 
Potenzial ausschöpfen 
 
Optimal auf Kundenbedürfnisse abgestimmt, sind Kundenzufriedenheit, Umsatzwachstum und 
Erfolg garantiert. Von der Rechnungsstellung bis zum Zahlungseingang begleiten wir Sie 
professionell und ganzheitlich. 
 
Konzentrieren Sie sich auf das Kerngeschäft – wir unterstützen Sie beim «Eintreiben offener 
Forderungen». Offene Forderungen müssen entweder abgeschrieben werden oder durch 
Intensivierung der Betreibungsmassnahmen verfolgt werden. In beiden Fällen entstehen hohe 
Kosten, die nicht zum Kerngeschäft gehören und dennoch die wirtschaftlichen Ergebnisse 
beeinflussen. 
 
Erfolgsquote & Kosten 
 

Heute stehen Handeln und Erfolg meist in einem deutlichen, planvollen Zusammenhang. Erfolg 
wird als das Erreichen eines definierten erstrebenswert anerkannten Ziels verstanden. In welcher 
Form oder mit welchem Aufwand Ziele erreicht werden, hängt von der Kompetenz und der 
Erfahrung ab. Wir sind Ihr Spezialist! 

Erfolgsquote und Kosten für E-Shops im Verlauf des Forderungsalters bei Übergabe an SCA-
Inkasso ab Rechnungsdatum
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Erfolgsquote [RR] Tot. Kosten für Mandanten in % der RR

1. - 3. Mahnung Betreibung Recycling Inkasso

 
 Kontaktieren Sie uns 
 

Profitieren Sie von unserem Einführungsangebot und machen Sie den kostenlosen E-Shop-Check.  
Die Ergebnisse zeigen auf, wie der individuelle Lösungsansatz im Forderungsmanagement für Ihr 
Unternehmen aussieht. 

 
Enrico Zingg 

CEO  
Swiss Collection Agency AG 

Swiss Collection Agency 
Forderungsmanagement – E-Shop 


